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Disclaimer

Diese Prasentation enthalt zukunftsbezogene Aussagen, die auf den Einschat-
zungen des Vorstands der q.beyond AG (,,q.beyond*) beruhen und dessen
gegenwartige Ansichten hinsichtlich zukunftiger Ereignisse widerspiegeln. Die
zukunftsbezogenen Aussagen entsprechen dem Sachstand zum Zeitpunkt der
Erstellung der Prasentation. Solche Aussagen unterliegen Risiken und
Ungewissheiten, auf die q.beyond groBtenteils keinen Einfluss hat. Besagte
Risiken und Ungewissheiten werden im Risikobericht im Rahmen der
Finanzberichterstattung ausfuhrlich behandelt.

Obwohl die zukunftsbezogenen Aussagen mit groBer Sorgfalt getroffen werden,
kann deren Richtigkeit nicht garantiert werden. Die tatsachlichen Ergebnisse
konnen daher von den hier beschriebenen, erwarteten Ergebnissen abweichen.
g.beyond wird zukunftsbezogene Aussagen nach der Veroffentlichung der
Prasentation weder anpassen noch aktualisieren.
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Das Wachstumsunter-
nehmen q.beyond auf
einen Blick
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g.beyond integriert alle relevanten Technologien

R I\ CTh e o

Sensorik Data Center Ortsunabhangiger
Hardware/Devices Orchestrierung von Public Betrieb aller
Software/Edge und Private Clouds Technologien

loT SAP Cloud Integrator

-
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-> Prozesse automatisieren
-> Kunden besser kennenlernen
- Softwarelandschaft vereinheitlichen

-> Daten sicher speichern
- S/4HANA einfuhren

Digitale Herausforderungen - Cyberattacken abwehren

.o . . - Kundenbindung vertiefen
fur Mittelstandler - Anlagenpark vernetzen

- Produkte tracken
-> Lagerhaltung uberwachen
-> Daten zentral verwalten
-> Lagerhaltung optimieren

-



Wie q.beyond digitale Herausforderungen lost

Qe

2 Anlagenpark vernetzen 2 Software vereinheitlichen 2 Cyberattacken abwehren

2 Lagerhaltung iiberwachen 2 Kundenbindung vertiefen 2 Daten zentral verwalten
A Prozesse automatisieren 2 Lagerhaltung optimieren 2 Daten sicher speichern
2 Produkte tracken 2 S/4HANA einfiihren
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Public Cloud erleichtert
ortsunabhangige IT

Die drei am schnellsten wachsenden Teilmarkte

>100%

> 60%

> 60%

Quelle: Gartner, Juli 2020

oooo
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Deutschland setzt auf
Wie viele Unternehmen PUbliC und MU Iti'ClOUd

nutzen die Cloud?

Enormes Potenzial
fiir g.beyond als Cloud-

und loT-Integrator

Quelle: KPMG Cloud-Monitor 2020




Digitalisierungsschub
Wie reagieren SAP-Anwender ﬁ in del' Coronakrise

auf die Corona-Pandemie?

81%

Enormes Potenzial
fur q.beyond als
S/4HANA-Pionier

50 %

43 %

36%

Quelle: DSAG 2020
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Geschaftsmodell fur anhaltend starkes Wachstum

Integrator

Attraktives Plattformbasierte
Kerngeschaft Innovationen

Branchenfokus Managementteam Investitionen in
und Leistungskultur die Zukunft und M&A

2022: Umsatz ~200 Mio. € | EBITDA >10% | positiver Free Cashflow
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Vorlaufige Zahlen 2020
- starkes Wachstum
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gq.beyond erreicht alle Ziele
inmitten der Coronakrise

Krisenfestes Geschaftsmodell bewahrt sich
in historischer Ausnahmesituation

- Ziele 2020 Ergebnisse 2020 -

'
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Neuer Rekord beim
Auftragseingang

e Rund 70 % der Auftrage kamen 2020 von
neuen Kunden bzw. aus neuen Projekten
mit bestehenden Kunden

» Vertriebserfolge vor allem in Fokusbranchen
Handel und produzierendes Gewerbe

e Rund 30 % Vertragsverlangerungen mit
bestehenden Kunden

13  qg.beyond
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Kontinuierliches Wachstum von
Quartal zu Quartal

Wachstumstreiber
D « Hoher Auftragseingang
39,8 aus den Vorquartalen

34,5 35,1  Ausbau von
Kundenbeziehungen

e Nachholeffekte in
Q4 2020 - daher Q1 2021
sequenziell schwacher

33,1 34,1

-
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Kontinuierliche Verbesserung
des EBITDA von Quartal zu Quartal

Profitabilitatstreiber

e Hoher Anteil wieder-
kehrender Umsatze
0,5 erhoht Skalierbarkeit

1.1 -0,8 L  Kostenbasis in Vertrieb
' und Verwaltung bleibt
stabil

e Automatisierungsgrad
der Prozesse steigt

-

15 q.beyond




Steigende Umsatze verbessern
operative Profitabilitat

In Mio. €

Umsatz

Kosten der umgesetzten Leistungen

Bruttoergebnis

Marketing- und Vertriebskosten

Segmentbeitrag

Allgemeine Verwaltungskosten

Sonstiges betriebliches Ergebnis
EBITDA

Abschreibungen
EBIT

Finanzergebnis

Ertragsteuern

Konzernergebnis

16 qg.beyond

GuV zeigt erstes komplettes
Geschaftsjahr nach dem
Plusnet-Verkauf

e« Umsatz wachst um 13 %

e Bruttomarge verbessert
sich von 13% auf 16%

» Segmentmarge steigt von
3% auf 7%

e Konstante Vertriebskosten
bei steigenden Umsatzen

-



Cloud & loT: zweistelliges Wachstum

o Umsatztreiber:
Cloud-Losungen und
digitale Arbeitsplatze

102,0 « Segmentbeitrag verbessert
90,8 7,8 sich uberproportional

e Segmentmarge steigt
auf 8%

D « Segmentbeitrag fiele
D ohne Vorlaufkosten fur

neue Cloud- und loT-

3,0 Losungen hoher aus

-
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SAP: starkes Geschaft trotz Pandemie

 Breite Aufstellung bewahrt
sich: SAP-Betrieb und
Application-Management
41,4 laufen in Covid-19-Krise
weiter

36,6
Kontaktbeschrankungen

erschweren das Consulting

vor Ort
2,8 :
Segmentbeitrag verbessert

sich uberproportional

Segmentmarge steigt

1,1 auf 7%

-
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Segmentmarge belegt Skalierbarkeit

» 2020 konnte g.beyond
ihre Segmentmarge trotz
kontinuierlicher Investi-

143,4 7,4% tionen in die Zukunft

127,4 mehr als verdoppeln

Steigende Umsatze gehen
nicht mit entsprechend

steigenden Kosten einher
- Geschaftsmodell ist

31% skalierbar
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g.beyond ist grundsolide finanziert

e Nettoliquiditat von
44,9 Mio. € gegenuber

225,1 225,1 66,0 Mio. € im Vorjahr
-2 Free Cashflow in Hohe
190, 190,9 von -15,8 Mio. €
111.7 (exklusive Incloud-
’ Kaufpreis und Dividende)
102,1 160,2 , ,
’ 136,6  Eigenkapitalquote
von 72%
47,4
43,9
19,3 23,6
66,0
S 35,0 41,3
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Kapitalmarkt sieht gq.beyond-

Aktie als Wachstumswert

Kursverlauf der q.beyond-Aktie M q.beyond

(Basis indexiert)

100 -

60

40

20 -

0
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B TecDAX [ DAX

120 O

e g.beyond-Kurs gewinnt
2020 60 % bzw. 63 Cent
je Aktie hinzu

» Steigender Unterneh-
menswert ist wichtigster
Erfolgsmalstab der
Wachstumsstrategie

 Beteiligung der Aktionare
am Unternehmenserfolg
uber Kurszuwachse; keine
Dividende fur 2020

 Dividende (2019: 3 Cent
je Aktie) wird in kunftiges

Wachstum investiert D



Wachstum in historischer
Ausnahmesituation

143,4

e g.beyond erreichte 2020 alle noch 127,4
vor dem ersten Lockdown gesetzten Ziele

« Starkes Umsatzwachstum und Rekord
beim Auftragseingang trotz Rezession D
e EBITDA im vierten Quartal 2020
wie geplant nachhaltig positiv

e Finanzierung aus eigener Kraft:
unverandert hohe Nettoliquiditat

« Aktionare profitieren von steigendem

Unternehmenswert
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Ausblick 2021 -weiter
starkes Wachstum

D q.beyond



Erneut zweistelliges
Wachstum geplant

Ehrgeizige Ziele fiir 2021
Umsatz steigt auf 160 bis 170 Mio. €
EBITDA erhoht sich auf 5 bis 10 Mio. €
Free Cashflow von -5 bis -10 Mio. €
Nachhaltig positiver Free Cashflow ab Q4 2021

g.beyond

160-170

143,4

(D




Wachstum durch
Innovationen

 Innovationen sind eine Querschnittsaufgabe
e Prozess- und Qualitatsinnovationen im Fokus
e FUE-Budget wuchs 2020 um 86 % auf 6,7 Mio. €

o Konzentration auf zukunftstrachtige
Branchenlosungen und branchenuber-
greifende Plattformen:

StoreButler - Handel
Edgizer - Edge-Computing-Plattform

25 1 g.beyond




Was ist der StoreButler?

Der StoreButler vereint die
besten digitalen Losungen
in einem Framework, um jede

Filiale in einen begehrten,
digitalen Flagship-Store
Zzu verwandeln.

26 q.beyond

StoreButler-Features I= StoreButler

» Digitale Preisschilder
 3D-Kundenfrequenzzahler
o Zero-Waste-Assistant
 Pick-Management

e Say-hello-Feature

Partner-Features snabble

2] RE/ACT

e Neptune Software

e Self-Check-out
e Mitarbeiterkommunikation
e Low-Code-Integration



Der Nutzen des StoreButlers

30

bis zu
schnellere
Geraten

Pick-Prozesse 2 5 %
60 %
92%

steigern durch
Self-Check-out
schnellere ' _."
Kassiervorgange .
durch Selbstscan- :
Aufgaben effizienter losungen
verteilen

schnelleren
Preiswechsel
r.t....... Lanwege
freaa,, um bis zu
Kundenerlebnis

uber alle Kanale
. 75%
steigern

reduzieren
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Expect the next: eine Plattform fiir Edge-Computing

Handel Industrie Energie Co-Development
Produkte & Losungen > StoreButler > lloT-Kit > YouCharge.Me | >N. N.

______________________________

__________

—————————————————————————————————————

* Von q.beyond oder
Partnern entwickelt.

______________________________________________

Cloud-Plattformen
anderer Anbieter

Infrastruktur

_____________________________________________
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Wachstum vor allem in den Fokusbranchen

29 qg.beyond
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porta/

Anteil am Umsatz

~20%

produzierendes
Gewerbe

dalli 5t yexios

Swiss
Steel
Group

Energie

2

Anteil am Umsatz

~10%
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Wachstum mit
motivierten Mitarbeitern

Programme verbinden
Interessen von Aktionaren
und q.beyond-Team

gq.beyond startet nach dem Share-Matching-
Programm (SMP) fiir Fiihrungskrafte auch ein
Klares Commitment SMP-Programm fiir ihre Beschaftigten

zur Wachstumsstrategie « Im Herbst 2020 haben Fiihrungskrifte eigenes
Geld investiert und 1.000.000 Aktien uber die
Borse erworben

SMP fiir Fiihrungskrafte: » Mitarbeiter erwerben ebenfalls Aktien uber
Kursziel mindestens die Borse und werden furs Halten bis
€ 2,80 Ende 2022 mit zusatzlichen Aktien belohnt

e Programme laufen bis zum 31. Dezember 2022

-
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Hamburg

Bremen

Oberhausen Leipzig
Dresden

Kéln (Zentrale)

@® Aachen
aiFsbrain
Frankfurt a. M.

®
Darmstadt

@ Incloud

@ Nirnberg
(P excHANGE

Minchen @
(@ excHANGE
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Investitionen in Zukunft
starken Wachstum

g.beyond investiert kontinuierlich in kiinftiges
Wachstum, entwickelt neue Produkte und
Services und verstarkt gezielt das Team

« Ubernahme des Software-Engineering-
Spezialisten Incloud hat Entwicklungs- und
Softwarekompetenz nachhaltig gestarkt

e Im lettischen Riga werden seit 2020
zusatzliche Entwicklerkapazitaten aufgebaut

» Trotz dieser Investitionen steigt auch 2021
die Profitabilitat deutlich

® Rechenzentren
® Standorte der q.beyond AG




Ausgriundung des
Colocation-Geschafts

 Seit 1.1.2021 bundelt die IP Exchange GmbH
das Housing-Geschaft in Nurnberg und Munchen

 |IP Exchange betreibt 3 Rechenzentren und
erzielte 2020 einen Umsatz von rund 20 Mio. €

« Ausgruindung erweitert die strategischen
Optionen fur das vergleichsweise investitions-
lastige Geschaft

 Strategische Weichenstellung voraussichtlich
im Fruhjahr 2021

-
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Schuldenfrei

Liquiditat:

45 Mio. €

Eigenkapitalquote:

712%

Wachstum auch durch
gezielte Akquisitionen

g.beyond plant 2021 den Erwerb weiterer
passender Technologiefirmen mit Blick auf
drei Kernaspekte

e Ausbau der starken Stellung in den Fokus-
branchen Handel, produzierendes Gewerbe
oder Energie

» Erweiterung Produktportfolio, zum Beispiel
in Richtung weiterer Enterprise-Software

 Einzigartige Technologie im Bereich
Cloud-Services, Data-Analytics, Embedded
Software, loT, Kl



200 Mio. € Umsatz
im Jahr 2022

» Wachsendes Kerngeschaft schafft eine
gute Basis fur 2022

e Hoher Auftragseingang im Jahr 2020
verbreitert Umsatzbasis

o Skalierbares Geschaftsmodell fuhrt zu
steigender EBITDA-Marge (2022: >10%)

« Nachhaltig positiver Free Cashflow
ab Q4 2021

o Plattformbasierte Innovationen bieten
Wachstumschancen uber 2022 hinaus

34 g.beyond
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Zweistelliges Wachstum in
zwei Segmenten

e ,Cloud & loT“ sowie ,,SAP“-
e Geschaft tragen Wachstum

e Gute Planbarkeit der
Umsatze dank lang
laufender Vertrage

160-170
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Cloud & loT auf dem Weg zu einer
Segmentmarge von bis zu 20 %

-145 Wachstumstreiber

» Steigende Public- und
Multi-Cloud-Nachfrage

102,0 » Wachsender Bedarf an

90,8 D loT/lloT-Integration
- Margentreiber

« Skalierbarkeit der
§ RS Cloud- & loT-Losungen

» Steigender IP-Anteil

M Segmentmarge in % D
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SAP-Geschaft wachst und erzielt
zweistellige Margen

Wachstumstreiber
o S/4HANA-Migration

~55

e Integration von Cloud-,
SAP- und loT-Losungen

41,4

36,6 D « Branchenkompetenz

Margentreiber

-
-
a®
-

et o Automatisierung im
SAP-Betrieb und
Application-Management

» Rucklaufiger Anteil der
Personalkosten

M Segmentmarge in % D
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Kontakt

q.beyond AG
Arne Thull
Leiter Investor Relations/M&A

T +49 221 669-8724
M +49 163 669-8425
invest@gbeyond.de
www.gbeyond.de

Twitter.com/qgbyirde
Twitter.com/qgbyiren
blog.gbeyond.de
xing.com/companies/gbeyondag
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Management and
Supervisory Boards
heavily invested

Vorstand Jiirgen Hermann erwarb zuletzt im
Marz 2020 330.000 g.beyond-Aktien.
Er besitzt nun 1.000.000 Aktien.

Das Management kaufte im Herbst 2020

1.000.000 Aktien im Rahmen des neuen SMP.

Grunder haben bisher keine Aktien verkauft —
Anteilsbesitz stellt sich wie folgt dar:

12,67% Gerd Eickers'
12,67% Dr. Bernd Schlobohm 2
74,66% Streubesitz

1 Griinder und Mitglied des Aufsichtsrats
2 Griunder und Vorsitzender des Aufsichtsrats

39 g.beyond

12,67

74,66

Stand: 26. Februar 2021



expect the next
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